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"Wzajemne relacje biznesowe i rozwój współpracy przemysłowej "

 (relacja własna)

 

Vacheslav Selevyorstov, wicedyrektor z rosyjskiego Instytutu ds. Gospodarczych i Organizacji Przemysłu, podkreślił, że prawie 85% rosyjskiego eksportu metali i zasobów naturalnych pochodzi z Syberii, gdzie są one wydobywane. Pomimo tego, ze względu na struktury administracyjne Federacji Rosyjskiej i charakterystykę tej branży, głównymi rosyjskimi eksporterami tych surowców są Moskwa i Petersburg. Podkreślił on również, że jedną z najbardziej charakterystycznych cech rosyjskiego rynku jest ogromna koncentracja inwestycji zagranicznych głównie w tych dwóch wspomnianych jednostkach administracyjnych oraz w europejskiej części Rosji.

 

Lajos Alacs, Wiceprezes Wykonawczy węgierskiego MOL, zwrócił uwagę słuchaczy na to, że prawie 90% dostaw energii do Europy Środkowej jest uzależnione od zasobów rosyjskich (ropy i gazu) podczas, gdy sytuacja państwa Europy Zachodniej jest zupełnie inna: gdyż posiadają one większe zasoby ropy i gazu (np. w Azji, Afryce, na Morzu Północnym). Zapewnia im to bezpieczeństwo polityczne i energetyczne w znacznie wyższym stopniu aniżeli w przypadku nowych państw członkowskich UE. Alacs zaproponował zbudowanie wzajemnych połączeń między kanałami dostaw energii a także połączenie europejskiego rynku energii. Jednakże bardzo zasadniczą kwestią jest osiągnięcie konsensusu w kwestii najważniejszych interesów i wartości dla regionów. 

 

Nicolas Zalonis, Specjalny Asystent Prezesa i CEO włoskiej firmy FinMeccanica, przedstawił i opisał dość dokładnie działalność firmy FinMeccanica, jej inicjatywy i projekty w Rosji, a wśród nich, plan modernizacji kolei rosyjskich, również w sensie poprawy infrastruktury przed rozpoczęciem Olimpiady Zimowej w Soczi w 2014 r. Głównym partnerem rosyjskim dla FinMeccanica jest firma TransMashHolding, która jest wiodącym graczem na rynku rosyjskim w tej branży. Wsparcie techniczne włoskiej firmy ma ogromne znaczenie i odbywa się w ramach spółki joint-venture. Współpraca jest korzystna dla obu stron.

 

Gaetano Casalaina, Dyrektor ds. PR włoskiej grupy Indesit, opisał, jak grupa Indesit weszła na rynek rosyjski odnosząc tam sukces jeszcze przed 1998 rokiem. Inwestycje w kwocie 100 milionów USD (zakup fabryki zatrudniającej sześć tysięcy pracowników) poczynione w tamtym czasie były kamieniem milowym w najnowszej historii Grupy. W roku 2008 możemy zauważyć coraz większe zróżnicowanie inwestowanego w Rosji kapitału.

 

Anton Moiseev, Dyrektor Wykonawczy rosyjskiego Ośrodka ds. Polityki Gospodarczej Rosji i Europy, przedstawił kilka przykładów z ostatnich lat, uwidaczniając charakterystykę wzajemnych relacji biznesowych. Podkreślił on, że główne oczekiwania wobec Rosji z punktu widzenia inwestora dotyczą demokracji, wolności słowa i przejrzystości. Z drugiej strony, po okresie prezydencji Jelcyna, wewnętrzne oczekiwania wobec władzy politycznej w Rosji dotyczyły utrzymania porządku oraz na zapewnienia sprawiedliwości.

